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MRE

(Quand les vacances
riment avec business

L’Economiste Magazine Juillet-Aoat 2010

L'été, c’est la saison des bonnes affaires et des occasions a saisir, a la fois pour les clients et les
MRE qui se transforment en commercgants informels. Mais, gare a I’arnaque et autres trafics!

Avec la mise en service

de Tanger Med, P'opération N

Transit 2010 est censée se
dérouler dans les meilleures
conditions.

rise ou pas, la diaspora marocaine
continue de remplir les caisses de
I’Etat en devises. Ces transferts
qui se sont situés a 50,22 milliards
de DH en 2009, selon les dernie-
res statistiques de 1’Office des changes
ont augmenté de 11,9% durant les qua-
tre premiers mois de 2010, d’apres les
déclarations du gouverneur de Bank
Al Maghrib. L’attachement de cette
communauté au Maroc se traduit éga-

QL

lement par le fait que plus de 99% ont
effectué des transferts au cours des cinq
dernieres années, selon une enquéte pu-
bliée récemment par I’Observatoire de
la communauté marocaine résidant a
I’étranger. Le transfert annuel par immi-
gré s’éleve, de son coté, a 86.311 DH.
Un montant qui varie selon le pays d’ac-
cueil. Les immigrés aux Pays-Bas arri-
vent en téte avec 133.892 DH, suivis de
ceux d’Italie avec 93.490 DH et d’Alle-

magne avec 88.937 DH. L'enquéte pré-
cise que ce sont surtout les personnes
issues de la premiere et de la deuxieme
génération d’immigration (40 a 64 ans)
qui envoient le plus d’argent.

Outre les transferts, les MRE profitent
de leurs vacances au Maroc pour inves-
tir leur épargne dans des projets, dont ils
déleguent généralement la gestion & un
membre de la famille. En effet, plus de
la moitié des MRE réalise un investis-
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sement au Maroc (52,7%), méme si elle
investit également de plus en plus dans
les pays d’accueil. Et ce sont surtout les
immigrés nés au Maroc qui y investis-
sent le plus (55.9%), ainsi que ceux qui
envisagent un retour définitif (66%).

Mais le retour au bercail représente
également une belle occasion pour les
MRE de se faire un peu d’argent. En ef-
fet, nombreux sont ceux qui décident de
joindre I’utile a I’agréable durant les va-
cances, en se transformant en commer-
cants informels. Leurs fourgonnettes et
portes-bagages surchargés inondent le
marché local de produits proposés a des
prix tres abordables. Une marchandise
qui va de I’électroménager aux voitures
en passant par les vétements et les pro-
duits électroniques.

Ce commerce saisonnier est classé par
I’Observatoire dans le cadre des trans-
ferts en nature des MRE. Ceux-ci sont
composés essentiellement de biens de
consommation courante (86%) tels que
les vétements, chaussures, produits de
maison, de décoration, de soin et d’hy-
giene. Viennent en second lieu les biens
de consommation durables (11,8%),
surtout les appareils ménagers. Et en
troisieme lieu, les biens d’équipement:
produits électroniques (pres de 2,2%).

Mais si d’'une maniére générale, les
MRE ramenent au pays les mémes
catégories de produits, les modalités
d’écoulement different. Certains d’entre
eux traitent directement avec des com-
mercants locaux, qui achetent la cargai-
son en gros, en vue de la revendre. Ils
s’adressent notamment aux commer-
cants des marchés informels comme
Derb Ghalef ou celui de Laqriaa. Pour
cette catégorie, il s’agit surtout de pro-
duits neufs, de qualité. Téléphones por-
tables, ordinateurs, consoles de jeux
€lectroniques ou vétements de grandes
marques, les commercants locaux s’ap-
provisionnent en marchandises a un
cofit assez bas. D autres MRE préferent
écouler leur marchandise au détail, en
I’étalant dans la rue, ou dans certains
marchés informels. Dans ce cas, I'immi-
gré a recours aux services des membres
de sa famille qui I’aident dans son com-
merce. Ce genre d’activités est trés per-
ceptible dans les villes a concentration
d’immigrés. C’est le cas de Casablanca
ou certains quartiers se transforment en
été en marchés informels a ciel ouvert.
Sur les principaux boulevards de Hay
Mohammadi par exemple, des fourgon-
nettes immatriculées en Espagne ou en
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Italie étalent leurs marchandises 2 méme
le sol, et les clients se bousculent autour
pour arracher les meilleures pieces.

Ce genre de commerce est également
présent dans d’autres quartiers comme
Derb Soltane, ou Bourgogne, ou cer-
tains MRE optent pour la location de
magasins ou ils présentent leurs mar-
chandises. Toutes sortes de produits y
sont proposés, a la fois neufs et d’oc-
casion. Ce commerce saisonnier permet
a cette catégorie de marocains d’avoir
un revenu supplémentaire, surtout en

ces temps de crise. Et de plus en plus de
MRE s’approvisionnent, a la fin de leur
congé, en produits nationaux, surtout
d’artisanat, qu’ils revendent dans les
pays d’accueil. Une logique commer-
ciale de plus en plus développée chez
la diaspora marocaine. Certains, encou-
ragés par le succes de leur commerce,
n’attendent plus la saison des vacances,
et font des allers-retours réguliers.ll

M. A M.
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Automobile: Trafics en tout genre

} Attablé dans un café au centre ville,
Abdallah n’arréte pas de répondre a
son téléphone qui sonne toutes les

10 minutes. Il est intermédiaire dans
la vente des voitures d’occasion. Le
retour des MRE constitue pour lui

la haute saison. «Une grande partie
des MRE ramene des voitures en bon
état avec I'intention de les vendre au
Maroc avant de repartir. Une autre ca-
tégorie se trouve également contrainte
de vendre sa voiture pour assurer les
frais du retour. L’année derniere, j’ai
pu revendre cinq voitures dont les
propriétaires ont claqué leur épargne
pendant les vacances et n’avaient plus
de quoi rentrer. Ce qui me permet
d’imposer mes prix», avance-t-il avec
un air d’expert. Mais, il assure qu’il ne
traite qu’avec «les gens de confiance».
«Je n’aime pas m’impliquer dans des
affaires louches, méme si je connais
certains intermédiaires qui sont sou-
vent a la recherche de voitures volées,

en provenance d’Italie et d’Espagne.
Car leurs prix sont tres bas, mais il
faut avoir des contacts pour pou-

voir les revendre avec des papiers
falsifiés», ajoute-t-il. La vente de ces
voitures volées, souvent maquillées
par des garagistes liés aux trafi-
quants, s’effectuent dans des marchés
informels, notamment dans les villes
a concentration d’immigrés comme
Khouribga, Béni Mellal ou Fqih Ben-
saleh. Ily a également certains MRE
qui s’adonnent a un autre genre de
trafic. IIs se mettent en accord avec les
propriétaires des voitures pour qu’ils
les ramenent jusqu’aux frontieres du
Maroc, avant de rentrer en Europe

et déclarer le vol, afin d’encaisser la
prime d’assurance. D’ailleurs, la police
marocaine vient de démanteler un
réseau maroco-espagnol spécialisé
dans ce trafic, qui ramenait des 4x4,
notamment les Volkswagen Touareg.




Actualites

[ 7 SR e e R = W 7. P =T
Limmobilier domine

’ L’investissement des MRE reste
toujours caractérisé par ses tendances
classiques, avec 86% pour 'immobi-
lier. Vient en second lieu le commerce,
avec 4,8%, P'agriculture avec 4,1%
ainsi que le tourisme avec 3%, selon
Penquéte de ’Observatoire de la
communauté résidant a ’étranger. Les
immigrés investissent toujours dans
leur région d’origine, particulierement
dans Pagriculture (86,6%), 'immobi-
lier et le tourisme (78%). C’est géné-
ralement le statut socioprofessionnel
et I'origine de 'immigré qui orientent
la nature de I'investissement et sa

Pas de changement dans
les tendances d’investisse-
ment des MRE, immobilier
s’accapare toujours de plus
de 86%.

localisation. A titre d’exemple, les MRE
d’Espagne réalisent des investissements
immobiliers dans le monde rural et des
projets agricoles plus que les immigrés
des autres pays d’accueil. Cela s’ex-
plique par 'importance relative des
MRE travaillant dans P’agriculture en
Espagne. C’est également le cas des
MRE en provenance d’Italie qui inves-
tissent dans des projets commerciaux,
notamment dans le milieu rural, une
grande partie d’entre eux étant issue
de régions rurales. Les MRE de France,
quant a eux, investissent plus dans le
secteur touristique.
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Etant souvent éloignés de leur
projets au Maroc, ces MRE déleguent
souvent la gestion de leurs investisse-
ments a des membres de leur famille.
Cela les conduit parfois a subir cer-
taines arnaques du fait de leur longue
absence, synonyme du manque de
controle. C’est ainsi que certains ont
vu leurs projets tomber a I’eau suite a
une gestion malveillante de la part du
proche, certains allant méme jusqu’a
détourner les fonds du projet ou le
mener a la faillite.

De plus en plus de MRE ache-
tent des maisons secondaires,
notamment dans les stations bal-
néaires ou dans les cités cétiéres.
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Commercants pas toujours saisonniers

¥ «J’effectue des allers et retours
entre Casablanca et Turin tout au long
de 'année. Je vends des ustensiles

et des produits électroménagers»,
affirme Houcine, un quinquagénaire

barbu, qui loue un magasin au quartier

Bourgogne pour commercialiser sa
marchandise. Immigré depuis une
vingtaine d’année en Italie, il a décidé
de s’adonner a cette activité depuis
quatre ans, apres avoir constaté le
succes de son commerce autrefois
saisohnier. Ce succes vient des prix
pratiqués, tres bas par rapport au
réseau formel.

Des fours a micro-ondes a 300 DH,
des aspirateurs a partir de 200 DH, les
clients se bousculent a I'intérieur du
petit garage. Il déclare que ces «allers
retours assez fréquents lui posent par-
fois des problemes avec les services
de la Douane». Mais, il dit que «<son
expérience lui permet de trouver a
chaque fois le moyen pour faire ren-
trer la marchandise».

Houcine fait partie de ces immigrés
qui préferent écouler leurs marchan-
dises en détail, comme on en trouve
dans les différents quartiers popu-
laires, véritables pépinieres d’immi-
grants. Une autre catégorie de MRE
opte pour le commerce de gros, et
s’adressent directement aux com-
mercants locaux, notamment a Derb
Ghalef ou Laqriaa. «Ils ramenent de

grandes quantités de produits, notam-
ment des ordinateurs, des consoles
de jeux, des téléphones portables,
mais aussi des vétements de marque
et des chaussures», fait savoir Aziz,
commercant de produits électroni-
ques a Derb Ghalef. <Nous avons des
relations avec des immigrés que nous
connaissons personnellement. A leur
arrivée au Maroc, ils nous appellent
et nous fixons un rendez-vous pour
voir la marchandise, et négocier les
prix», ajoute-t-il. <Nous achetons tout
ce que contient la fourgonnette, pour
avoir un meilleur prix sur ’ensemble.
Et si je n’ai pas assez de liquidités, je
m’associe a un autre commercant et
on partage la marchandise», explique
Aziz. <Nous pouvons également nous
associer avec d’autres commercants

si la cargaison regroupe des lots de pro-

duits différents. Car certains peuvent
ramener une fourgonnette chargée
de vétements mais également de PC

portables», fait savoir Abdelhak, cousin

de Aziz et commercant de vétements
dans le méme marché. En plus du prix
abordable, I’avantage des produits ra-

menés par les immigrés est «qu’ils sont

toujours a la mode. IIs nous ramenent

souvent des produits dernier cri notam-

ment en ce qui concerne les portables
et les ordinateurs», lance Aziz.
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Placements ﬂnanclers

’ Outre les investissements directs,
les MRE réservent une partie de leur
épargne a des placements financiers
(0,65%). 11 s’agit notamment d’achat
de valeurs mobilieres, principale-
ment des actions, et dans une moin-
dre mesure des parts d’OPCVM.
Une autre partie de cette épargne,
équivalant 2 20,9% des transferts
monétaires, est réservée a un dépot
aupres des banques et de la Poste.
Surtout que les banques de la place
se sont mobilisées en proposant des
produits dédiés a cette communauté.
C’est ainsi que la BMCI propose des
produits phares comme des comptes
en dirhams convertibles, le pack
Jiware, ou encore des crédits habitat
avec un financement jusqu’a 100%
de Pacquisition. Des offres destinées
a séduire cette communauté qui pré-
sente de gros potentiels financiers.
Les dépots bancaires des MRE sont
concentrés dans des régions a forte
communauté d’immigrés, notam-
ment au nord. Par exemple, dans le
Rif oriental, ils peuvent atteindre 30
2 50% des dépots bancaires, mais
ces régions en profitent peu, car les
banques transferent leur uuhsauon
vers d’autres régions.
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