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M Comment se comporte le
marché immobilier en ce dé-
but d'année ?

Pour faire le paralléle avec
2015, je tens A rappeler que
la situation du marché était
des plus léthargiques, Les
transactions se faisaient au
COmpre-gouttes ¢t encore
la demande n'était pas vrai-
ment manifestée, nombre
de promoteurs ont mis leurs
projets en stand-by et les pro-
jets proposés sur le marché
NeE ouvalent pas prencurs,
Maiy, les prix ont réngi diffé-
remment d'une ville & 'autre
face i cette situntion, En effer,
les principales villes & carac-
tére économique et ndminis-
teant n'ont pas afliché d'évo-
lution remuarquable des prix,
15 ont done stagné saul que
certaing propriétaires, souhal-
tunt ccouler leurs biens, ont
concédé quelques baisses sur
leur prix de vente, Mais ce
n'est pas une tendance génd-

contre, et je fuis I allusion A

fortement touchées avece des
prix qui se sont contractés
entre 20% et 30%.

cette année s'annonce plutdr
i Gté sauvee par les derniéres
pluies, la machine ¢cono-
mique continue de tourner
et le marché immobilier
commence o s¢e dynamiser,
quolgue ey légerement, Ce
que 'on remarque actuelle-

ment, ¢'est que l'immobilier
dans Icn petites villes affiche

que duns les grandes. A Sa-
1¢ et ‘T'émara, par exemple,
plusicurs projets volent le
jour et s correspondent
nux besoing et au budger de

pas, Cette otientation vers les
comme une sorte d'obligation
en raison du mangue de pro-
jets ou de terraing fonciers

les prix exorbitants de certaing
quartiers
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«Les MRE sont toujours intéressés
par I'immobilier au Maroc»

plus

Ahmed Amine
QOuazzani
Touhami

Président du Conseil
national des notaires
du Maroc

Il faut savoir que les
acquisitions de logements
des MRE portent sur les
projets de moyen standing
a hauteur de 80%, voire

rale. Dans d'autres villes, par

Tanger et Marrakech, ont ¢té

Cela dit, on estime que ¢

bien, La campagne agricole

de meilleures réalisationy

certaing acquéreurs qui ne
manquent pas de franchir le |
- composent le litoral,

petites villes périphériques est |

MY atl des nouveautés en
- co début d'année pour le sec-

miis aussl dinaccessibilitg, vu

M Qu'en est-il des MRE ?

Montrent-ls davantage d'in- |
térét que leurs concltoyens |

résidents au Maroc ?

Nos Marocaing résidant
A érranger sont toujours :

Sintéressés par 'immobilier

au Maroc, Mais pour des

raisons de crise cconomique
qui 8'étale toujours ou autres, |

CEQUICONSTITU
UNE GRANDE AVANCEF

POUR NOUS, C'EST LA

ily préférent temporiser leurs

achats, Is adoptent ainsi le |
- méme comportement que les
- Marocaing du Marog, & savoir |
Tattentisme. 1 faut savoir que |

les acquisinons de logement
des MRE portent sur les
projets de moyen stunding i
hauteur de 80%, voire plus,

11y sont plus intéressés par des

biens immobiliers dans des
villes touristiques pour des

- besoins de posser les vacances

SIGNATURE PROCHAINI
D'UNECONVENTION
AVEC LE MINISTRI
CHARGE DES MAROCAINS
RESIDANT A L'ETRANGER
ET DES AFFAIRES DE LA

MIGRATION, ANIS BIROU,

d'éré notamment ou encore |

- pour assurer lo transmission :

o leurs descendantys, Bt de
Tanger & Agadir, {ls sont inré-

QUI CONCERNERA LES

MREET ABORDERA UN

resses par toutes les villes qui |

teur ?
Absolument,

Sulveznous sur § acebook.com/lavieeco =

CERTAIN NOMBRI DI

PROBLEMATIQUES.

: Dabord, ln |
1o sur In VEFA qui est mise
- en application avee tout son

ot de nouvenutés mals de
problémes aussi, Je cite entre

nutres points, pas encore
celaireis, 'acte de réservation,

le nonsachévement, la noton

de rédacteur de Macte, ., En-

- wuite, ce qui constitue une
- grande avancée pour nous,
- ¢est In signature prochaine |
Cd'une convention avec le !
S ministre chargé des Maro-
- calns résidant 4 'étranger et
des affaires de la migration, |
- Anis Birow, qui concernern les
MRE et abordern un certain
- nombre de problématiques, |
Ein ce sens, les projets exposdés
- dans les salons intermationaux |
- par les promoteurs doivent

érre agrées par Mordre dos

notnires.

Ce dernier donne son point
de vue juridique sur tel ou
tel projet pour montrer au
consommateur 'étape dang
laquelle se trouve le projet ot

2. De certe fagon, 1'ac-
mesure de savolr ' va ache-

d'éclontement des tirres, en

- VEFA... Ainsi, nous aurions
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m Les principales villes & caractére économique et administratif n‘ont pas affiché d’évolution des prix
remarquable = Les MRE sont intéressés .in hauteur de 80% par les logements de moycn standmg

atteint notre objectif qui est
celui de protéger les MRE
dans leurs actes d'achats et
lew éclairer sur ln nécessité de
demander un certain nombre
de documents qui attestent
de 'activité du promoteur,
des plang architecturaux, du
cahier des charges..., mais
aussi de les mettre en garde
contre les risques encourus
derriére 'achat précipité ou
encore l'opportunité,

M Au cours de votre activité,
avez-vous relevé des pro-
blémes récurrents auxquels
sont confrontés les MRE lors
de l'acquisition de leurs loge-
ments ?

Bien des problémes existent
entre les promoteurs et les
acquéreurs, Ces derniery
sont souvent dégus h couse
du non-respect des engage-
ments de certaines compas
gnies immobilieres, qu'elley
soient publiques ou privées,
Je cite comme exemple le
prix forfaitaire ¢t non au m?,
hixe dans 'acte de réserva-
ton dany le cadre d'une VE-
FA, qui erée de nombreux
conflits nvec les deux partes,
surtout st la superficie finale
n'est pas conforme o celle

Cqui i ere précisee dany ledit

acte, Hormis celn, un autre
type de problémes existe
comme la finition, les délals
d'achevement, la non-confor-
mité des plans d’architecture
avee le bien livee, Bt dans ce
genre de situation, une part
de responsabilité incombe
i I'ncquéreur et une aurre A
acquéreur également, Ce

- dernier ne prend pas le temps

d'érre conseillé, accompugné

- dany son acquisition, mis en

garde contre les risques, ., Ce

qui peut le confronter i des
*les étupeys franchies et auto- |

risations obtenues (phase |
~terminale, achévement des
L ravau, attestation de confor-
| mité,
- quéreur potentiel serait en

Imposteurs qui ne respectent
nucun de leurs engagements,
Et dans le cas de In produc-

- tion d"un conflit, nous, no-
CLaires, essayons d'intervenir
- pour trouver une solution o
- "amiable entre les deux pars
- ter un bien fini, titeé, en coury

ties. Autrement, 'unigue vole
qui lui reste ¢'est de recourir
i 1o justice.

B o continue uriavieecocom |




